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Le potentiel des fintechs

QUANTESYS. La start-
up développe un logiciel
de trading prenant en
compte la psychologie des
investisseurs.

YOANN SCHENKER

«La grande majorité des modeles
mathématiques d’investissement
disponibles sur le marché se res-
semblent», explique Nader Erfani,
le créateur et CEO de la start-up
Quantesys basée a Martigny. «Il
aclairement été démontré durant
les différentes crises financiéres
que ces modéles, basés sur des al-
gorithmes similaires, conduisent
a des résultats identiques, ampli-
fiantles cycles. Au prochain chan-
gement de I'environnement éco-
nomique, le modéle se révéle ainsi
complétement faux, car on I'a fra-
gilisé en le spécialisant a outrance»
Pour répondre a ce probléme, cet
ancien d'UBS et de Credit Suisse
aintégré la composante compor-
tementale aux techniques préexis-
tantes. Nader Erfani a en effet
cherché a prendre en considéra-
tion une notion peu présente,
voire négligée dans les algorith-
mes actuels: la part de la percep-
tion d’anticipation des différents
groupes d’investisseurs. La start-
up, créée en 2009, a ainsi déve-
loppé un outil décisionnel non ca-
libré et non corrélé permettant
d’analyser, en temps réel, les dif-
férents comportements parfois
excessifs et irrationnels présents
sur le marché financier (le modele
filtre toutes les classes d’actifs
confondues dans le monde en-
tier). A partir de I’évolution du
prix d’un actif, le modéle détecte
quatre états d’ame distincts: L'op-
timisme, le pessimisme, 'eupho-
rie et la panique. «Chaque inves-
tisseur a par conséquent des
intentions différentes. S’agissant
d’un actif précis, il est possible de
dire que les optimistes vont agir
et ainsi influencer le comporte-
ment des autres acteurs. De plus,
les comportements des institu-
tionnels pourront impacter les in-
vestisseurs misant sur le court
terme. Ces transitions entre les dif-
férents états d’ames deviennent
en réalité des opportunités pour
qui sait en tirer partie.» Le pro-
gramme averti ensuite directe-

ment l'utilisateur en fonction de
son profil. L'investisseur a en ef-
fetla possibilité de définir préala-
blement les groupes d’actifs dé-
sirés et de se focaliser sur certaines
sociétés en particulier.
Quantesys n’est pas le seul acteur
sur le marché plutét concurrentiel
desoutils d’aide a la décision d’in-
vestissement, or Nader Erfani es-
time proposer une différentiation
importante. «Outre la pertinence
du contenu et de son market ti-
ming résultant de notre impor-
tante base de données, ce qui fait
notre unicité, c’est que notre ap-
proche est la méme qu’il s’agisse
par exemple d’une action, d’'une
matiére premiére ou d'une paire
de devises. Ce qui permet une al-
location d’actif dynamique et ef-
ficace» La clientéle est quantaelle
essentiellement constituée de gé-
rants professionnels externes ainsi
que de sociétés ou individus inves-
tissant pour leur propre compte.
«Nos clients les plus actifs sont les
industriels etles sociétés commer-
ciales, exposés malgré eux aux
marchés financiers.» Pour 'heure,
le produit de Quantesys, se vou-
lant avant tout un complément
aux autres outils a disposition, ne
semble toutefois pas encore inté-
resser les grands établissements
bancaires. «Sur ce segment, nous
nous heurtons a une culture d’en-
treprise, appelée a s’adapter a la
mutation en cours de I'industrie
financiére» En outre, la start-up,
qui développe également une ap-
plication mobile (nommée Mar-
ket Moods, elle se positionne plus
grand public a travers les réseaux
sociaux), souhaite a I'avenir pour-
suivre cette diversification par la
création d’un fonds d’investisse-
ment. «Nous n’avons rien de
concret pour I'instant mais nous
établissons des contacts principa-
lement en Suisse etaux Etats-Unis
dans ce sens.»

Financée exclusivement par des
fonds privés, ainsi que par une aide
du Centre de Compétences Finan-
cieres (CCF) de I'Etat du Valais,
Quantesys cherchealever 2,5 mil-
lions de francs supplémentaires
pour le développement des ses fu-
turs projets. «Nous sommes sur le
point de débuter un tour de table
et constatons un intérét grandis-
sant des investisseurs pour le do-
maine des fintechs.»



