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E    ’ sous
l’inflation et des bourses rede-
venues chères, où investir son
épargne aujourd’hui? Dans des
start-up?N’est-ce pas trop ris-

qué? Certes, mais la finance traditionnelle
l’est-elle tellement moins, en attendant
qu’émergent lesprochainsMadoffetautres
«baleinedeLondres»ettruqueursduLibor?
Quant à l’immobilier ou auxmatières pre-
mières, l’essentiel de leurs hausses n’est-il
pasplutôt derrièrequedevant?
Pour l’investisseur, les start-up consti-

tuent une alternative intéressante à plus
d’un titre. D’abord parce que, comme l’ex-
pliqueClaudeFlorin,leprésidentduclubde
business angels A3 Angel, «elles souffrent
de la difficulté à trouver des fonds d’amor-
çage maintenant que les capital-risqueurs
investissent prioritairement plus tard et
dans des modèles établis». Or cette ab-
sence, qui tire les valorisations vers le bas,
est àmettre en rapport avec le nombre et la
qualitédesstart-upsuisses.Dans leshautes
technologies, 200 environ éclosent chaque
année;67ont levé463millions l’andernier.
Mais pour l’essentiel parce qu’elles avaient
déjà atteintunecertainematurité.
Du coup, à côté de quelques initia-

tives publiques comme Venture Kick ou
InnoVaud,lesphasesdedémarragesontde-
venuesleterraindesbusinessangels.Claude
Florinestimeque«leurinvestissementdans
l’amorçage des start-updehaute technolo-
gie est passéde 20millions de francs par an
avant la crise à 50 actuellement». Il consi-
dèreaussiquecemontantpourraitêtrequa-
drupléenSuisse.Vraiment?

Les start-up ont l’avantage de la proxi-
mité et de l’accessibilité. Il est plus facile de
discuter avec le fondateur d’une start-up
qu’avec lepatrond’UBS.Leursbesoinsvont
aussi au-delà du financement, comme par
exemple de se faire ouvrir des portes par

des investisseurs expérimentés. Il y a une
dimensionexistentielleàuninvestissement
dansunestart-up.Enfin,s’ajouteunenotion
quasipatriotiquequerésumeClaudeFlorin:
«Nos business angels savent que ces boîtes
préparent les jobsde leursenfants,voire les
leursdansquelques années.»

Le crowdfunding se démocratise
Pour autant, et même si les professionnels
conseillent d’investir un maximum de 5%
de son épargne dans un portefeuille di-
versifié, ce placement n’a rien d’altruiste.
A condition d’être patient, on peut gagner
de 5 à 10 fois sa mise en trois à cinq ans.
Mais on peut aussi tout perdre. Pour mini-
miser ce risque, les clubs de business an-
gels comme A3 Angels, Capital Proximité
ou bien Business Angels Suisse facilitent la
syndication, et par conséquent la diversifi-
cation.Surtout, l’investisseurpourradiscu-
ter des risques avec d’autres. Dans ce but,
les clubs ont mis en place des formations
commel’AngelsDaydont laprochaineses-
sionaura lieuenmai à l’EPFL.
En outre, une forme de démocrati-

sation est en marche. Un réseau comme
Go Beyond permet de commencer à in-
vestir avec 12 000 francs sur trois projets.
Et derrière ce sont les technologies elles-
mêmes qui apportent plus d’accessibilité.
Le crowdfunding, initié en Suisse par les
plateformes Investiere.ch et C-crowd, fait
rencontrerenlignestart-upetinvestisseurs.
La première, qui a démarré en 2010 et qui
compte 2000 membres, a ainsi effectué 15
deals depuis 2010 et investi 5 millions de
francs.ApprouvéeparlaFinmaenavril2011,
la seconde a levé 730 000 francs pour des
start-up.
Le crowdfunding pose cependant la

questiondelaprotectiondel’épargnant.Un
cadreréglementaireestentraindesemettre
en place en Europe comme aux Etats-Unis
(JobAct).Restequ’eneffectuant leduedili-
gence dans le cas de C-crowd ou en coïn-
vestissant systématiquementavecdespro-
fessionnelsdansceluid’Investiere,unnou-
veaupaysage sedessine.C’est d’autantplus
bienvenu que, comme en témoigne notre
sélection, ce ne sont pas les opportunités
intéressantesquimanquent.

DEJEUNESPOUSSES
HELVÉTIQUES
TRÈSATTRACTIVES
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LA SÉLECTION DES «50»
Bilan a d’abord demandé à des réseaux
spécialisés (AlpICT, BioAlps, Micronarc et
CleantechAlps) ainsi qu’à venture Kick et
start-up.ch (lire encadrés pages 45 et 48)
d’effectuer une présélection de start-up,
enrichie par quelques propositions des
membres de notre jury. Ce dernier était
composé de Carlos Moreira (CeO de
WISeKey), Fabrice Delaye (journaliste à
Bilan), Andréa Pfeifer (CeO d’AC Immune)
Jean-Claude Biver (CeO d’Hublot), Abir
Oreibi (présidente de Lift) et Pierre
Chappaz (CeO d’ebuzzing). Le jury
a examiné les dossiers puis s’est réuni à
l’Hôtel Lavaux de Cully le 20 décembre pour
finaliser les choix. Chaque membre du jury
a accepté de dévoiler ses coups de cœur
à l’intention des investisseurs potentiels.
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biOTEch

1 Zestagen
Montant recherché:
3,5 millions de francs

Chercheur à l’Institut Pasteur d’Athènes,
Nassos Alevizopoulos et son équipe ont
découvert la particularité d’une protéine
qui passe de l’intérieur de la cellule à sa
membrane lors du développement des
métastases d’un cancer. Leur start-up,
Zestagen, est venue chercher l’environne-
ment probusiness de Lausanne pour dé-
velopper et tester un anticorps monoclo-
nal qui cible cette molécule sans effet sur
celles saines. Cet anticorps fonctionnant
chez l’animal, l’entreprise entre en phase
de développement préclinique afin de va-
lider sonconcept commesesméthodesde
production.
Contact:

Nassos Alevizopoulos, nalevizo@zestagen.com

Recommandé par Carlos Moreira

2 Biognosys
Montant recherché:
10 millions de francs

L’immense majorité des fonctions cellu-
laires sont assuréespardesprotéines. Leur
analyse représente un enjeu crucial pour
la médecine, mais elle se complique en
raison de leur nombre. Sur la base d’un
brevet de l’ETHZ, Biognosys amis aupoint
uneplateformedekitsd’échantillonsetde
logiciels d’analyse qui complètent les ins-
truments existants. L’entreprise collabore
avec Syngenta et une grande pharma ainsi
qu’avecdesuniversitéspourdéterminerles
niveauxstandardsdetelleoutelleprotéine,
par exemple dans le sang. Elle en dérivera
ensuite une nouvelle classe de diagnostics
personnalisés.
Contact: Oliver Rinner, info@biognosys.ch

3 Prexton Therapeutics
Montant recherché:
10 millions de francs

La maladie de Parkinson (4,1 millions
de patients dans le monde, le double en
2030) est caractérisée par la dégénéres-
cence d’un type particulier de neurones
qui fonctionnent avec un neurotransmet-

teur: ladopamine. Les thérapies existantes
visent à augmenter artificiellement cette
dopaminepour,enquelquesorte,doper les
récepteurs neuronaux demeurés intacts.
Maiscetraitementneguéritpasetest limité
dans le temps. A partir d’une technologie
mise au point chezMerck Serono, Prexton
développe une approche qui cible un sys-
tèmeparallèleetnonaffectépar lamaladie
pourpallierdurablementlesconséquences
pathologiques. Cette thérapie a été validée
chez l’animal et doit maintenant évoluer
vers des essais cliniques chez l’hommefin
2013.
Contact:

francois.conquet@prextontherapeutics.com

Recommandé par Jean-Claude Biver

4 LegacyHealthcare
Montant recherché:
10 millions de francs

Fondée par deux vétérans de l’industrie
pharmaceutique, LegacyHealthcare a dé-
veloppé et commencé à commercialiser
desproduitspourtraiter(maispasdéfiniti-
vementguérir) lacalvitie.Sonpremierpro-
duit breveté, leCG210, a fait l’objet deneuf
études cliniques, dont quatre d’efficacité,
etvientd’êtreenregistrépourêtredistribué
au Japon. L’entreprise se prépare à com-
mercialiser sa lotion en direct aux Etats-
Unis et auBrésil et via un grandpartenaire
en Europe. En parallèle, elle prépare un
essai clinique pour une application desti-
néeauxpatientstraitésparchimiothérapie.
Contact:

Saad Harti, s.harti@legacyhealthcare.ch

5 Sophia Genetics
Montant recherché:
5 millions de francs

La démocratisation du séquençage géné-
tique (environ 5000 francs pour une ana-
lyse)esten traindecréerunnouveaumar-
chépour le diagnostic dans les hôpitaux et
les laboratoires. Il faut cependant sécuri-
ser (et rendre anonymes) les données puis
les analyser avec des outils standards de
bioinformatique.C’est lemodèlequ’achoi-
siSophiaGenetics. Iladéjàséduitplusieurs
grandshôpitauxsuisses,demêmequ’Uni-
labs. Le marché du diagnostic génétique
est estimé à 500 millions d’euros en 2015
enEurope.
Contact:

Jurgi Camblong, jcamblong@sophiagenetics.com

6 Amal Therapeutics
Montant recherché:
1 million de francs

Cofondéel’andernierparMadihaDerouazi
et Patrick Nef, Amal développe une nou-
velle classe de vaccins thérapeutiques
contre le cancer. Sur la base de peptides
ayant la possibilité de pénétrer les cellules
etdeplusieursantigènescibles,cette tech-
nologie stimule le système immunitaire
dans la lutte contre les tumeurs. Après de
bons résultats sur les souris, l’entreprise
doitdéveloppersespeptidesvecteursavant
d’entrer en phase préclinique d’ici à une
année.
Contact:

Madiha.derouazi@amaltherapeutics.com

Recommandé par Andréa Pfeifer

MADIHA DEROUAZI,
COFONDATRICE
D’AMAL THERAPEUTICS,
QUI DÉVELOPPE
DES VACCINS
CONTRE LE CANCER
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MeDTeCH

7 Abionic
Montant recherché:
6 millions de francs

Idéalement positionnée à la croisée des
nanotechnologies et des sciences de la
vie,Abionicdéveloppedenouveauxoutils
diagnostics afinque les soignants puissent
détecter, vite et pour pas cher, aujourd’hui
les allergies et demain d’autres patholo-
gies. L’entreprise a déjà levé 2,6 millions
de francs pour se développer et obtenir le
sésameeuropéendumarquageCE.Elledoit
maintenantfinancer lacommercialisation
de son abioSCOPE.
Contact: nicolas.durand@abionic.com

Recommandé par

Andréa Pfeifer et Jean-Claude Biver

8 Aeon Scientific
Montant recherché:
4 millions de francs

Aeondémarre lacommercialisationd’une
technologie de l’EPFZ qui guide électro-
magnétiquement un cathéter à l’intérieur
des vaisseaux et du cœur afin de traiter
les arythmies. L’objectif est de rendre la
chirurgie cardiaque plus simple et moins
invasive. La technologie a le potentiel de
s’appliquer à d’autres domaines, comme
la neurochirurgie ou la délivrance ultra-
ciblée demédicaments. Validé chez l’ani-
mal, son prototype est en phase de déve-
loppement final pour un essai clinique
chez l’homme.
Contact: Dominik Bell, dbell@aeon-scientific.com

9 Perfusal
Montant recherché:
500 000 francs

Suite à une hospitalisation, Julien Arn se
rendcomptequelesystèmedefixationdes
perfusions dans les hôpitaux reste relati-
vement archaïque. Le technicien jurassien
se lance dans la mise au point d’un bra-
celet pour fixer les perfusions, InfuClip,
qu’il brevette. Il trouve un partenaire in-
dustriel en Argovie pour la production. La
commercialisation vient de débuter en
Suisse, Belgique et Autriche. Rien qu’en
Suisse, quelque 12 millions de perfusions

sonteffectuéeschaqueannée.L’entreprise
abesoind’investirdansdesmachinespour
augmenter sa production.
Contact: Julien.arn@perfusal.ch

Recommandé par Jean-Claude Biver

10 Erib
Montant recherché:
1,5 million de francs

La start-up bernoise développe une tech-
nologie d’analyse bonmarché de la nour-
riturequenousabsorbons. Les capteursde
sesbraceletsWeLoxetdesesmontresBMI-
Watch mesurent notre rythme d’absorp-
tioncommelanaturedenosalimentset les
retransmettent sans fil à une base de don-
néespourfournirdesconseilspourmanger
mieux et plus lentement. Dans un second
temps, l’entreprise développe une sonde
ingérable pour mesurer les fluides dans
l’estomac afinde diagnostiquer oud’amé-
liorer le traitement dudiabète de type 2ou
de lutter contre l’obésité.
Contact: Erwin Richard, richer@eribch.com

11 MiniNaviDent
Montant recherché:
300 000 francs

Sur la base d’études de faisabilité effec-
tuées à l’hôpital universitaire de Bâle,
MiniNaviDententendcommercialiserd’ici
à deux ans un système de caméra stéréos-
copique pour le guidage en 3D de la pose
d’implants dentaires. Sur les 7 millions
d’implants dentaires posés chaque année
en Europe, au moins 300 000 nécessitent
ce degré de précision.
Contact: frank.berlinghoff@dsi-huber.de

Recommandé par Jean-Claude Biver

12 Aleva Neurotherapeutics
Montant recherché:
10 millions de francs

Aleva développe des technologies breve-
tées d’implants pour la stimulation pro-
fonde du cerveau. Utilisées par exemple
dans le traitement de la maladie de
Parkinson, ces technologies forment déjà
un marché de 450 millions de dollars, en
croissance de 25% par an. Atteignant un
degré de précision sans précédent, les im-
plants d’Aleva ont un fort potentiel dont

témoigne la présence de cadres de grands
groupes (Medtronic, Boston Scientific) au
conseil. L’entreprise vient de démarrer un
petit testà l’Hôpitaldel’IleàBerne,quipré-
pare deux grands essais sur l’hommepour
ses produits en 2014.
Contact: Jean-Pierre Rosat: jp@aleva-neuro.com

Recommandé par Andréa Pfeifer et Fabrice

Delaye

13 Augurix
Montant recherché:
2,5 millions de francs

Augurix reproduitauchevetdupatientdes
tests de diagnostic pour la gastroentérolo-
gie normalement réalisés en laboratoire.
Sonpremierproduit, Simtomax,permet le
dépistage précoce de la maladie cœliaque
(intolérance au gluten) qui frappe plus de
1% de la population mais n’est que rare-
ment diagnostiquée. Distribué dans plus
de 15 pays en Europe, ce test est en cours
d’enregistrement aux Etats-Unis. Augurix
développe avec l’ETHZ de nouveaux bio-
marqueurs pour le diagnostic précoce des
maladies inflammatoires de l’intestin.
Contact: Thierry Duvanel, thierry@augurix.com

Recommandé par Carlos Moreira, Andréa Pfeifer

et Fabrice Delaye

CLeANTeCH

14 GreenMotion
Montant recherché:
3 millions de francs

Pour s’imposer, les véhicules électriques
ont besoin de stations de recharge. En
2009,FrançoisRandinetChristopheMillet
créent Green Motion à Bussigny-près-
Lausannepourconcevoir,produireautra-
vers d’un réseau de sous-traitants suisses
et distribuer de telles stations. Après la
création d’un site pilote à l’EPFL, Green
Motion a plus de 30 clients commerciaux,
commeMedtronic et SwissRe, et a doublé
son chiffre d’affaires en 2012. Leader en
Suisse, l’entreprise démarre son interna-
tionalisationencommençantpar laFrance
et l’Angleterre.
Contact:

François Randin, françois@greenmotion.ch

Recommandé par Fabrice Delaye
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FRANÇOIS RANDIN,
CEO DE GREEN MOTION,

SPÉCIALISÉ DANS LES
SYSTÈMES DE RECHARGE

POUR VÉHICULES
ÉLECTRIQUES.

BENJAMIN KREMPEL,
CRÉATEUR DE PUMPTIRE,
A MIS AU POINT
LE PREMIER PNEU DE VÉLO
QUI SE REGONFLE
EN ROULANT.

JEANMICHEL CAPT
A BESOIN DE PARTENAIRES
POUR FAIRE CONNAÎTRE
SON ENTREPRISE DE LUXE
JMC LUTHERIE
À L’INTERNATIONAL.

CÉCILE ET THIERRY
DUVANEL SOLLICITENT

2,5 MILLIONS POUR
DÉVELOPPER LES TESTS
DE DIAGNOSTIC DE LEUR

SOCIÉTÉ AUGURIX.

IWAN MÄRKI ET
NICOLAS DURAND ONT

DÉJÀ LEVÉ 2,6 MILLIONS
POUR ABIONIC
ET SES OUTILS
DIAGNOSTICS.

FRÉDÉRIC DUBOIS
ET YANNICK LESBROS,
COFONDATEURS
DE SPIRALPS, SOUHAITENT
MIEUX IMPLANTER
LEUR BOISSON EN SUISSE
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15 Grove Boats
Montant recherché:
500 000 francs

Depuis Yvonand, Grove Boats conçoit et
commercialisedesbateauxélectrosolaires
et hybrides de 10 à 100 passagers pour le
secteur du tourisme et des transports. Une
quarantainedecesnavirescirculentdéjàen
Europe et l’entreprise attaque lesmarchés
du Golfe. Alors qu’elle atteint l’équilibre
financier,elledoit investirdansuneéquipe
commercialesurplaceetdanslaréalisation
d’unnouveauprototype.
Contact: guy.wolfensberger@grove-boats.com

16 ElectricFeel Mobility
Systems
Montant recherché:
500 000 francs

Sachantque67%des trajetscourts sontef-
fectués envoiture, ElectricFeel parie sur le
développement du partage des vélos élec-
triques dans les villes. Toutefois, la moi-
tié des coûts des systèmes de partage de
vélos comme les Vélib’sont absorbés par
la logistique de redistribution des cycles
aprèsusage.L’entrepriseadoncdéveloppé,
en collaboration avec l’ETHZ, un logiciel
quidiminuecescoûtspour lescollectivités
publiqueset lesentreprises.Lesystèmeest
testéàZurichetdansdeuxvillesétrangères
avant undéploiement international.
Contact: Moritz Meenen, moritz@electricfeel.com

17 Geroco
Montant recherché:
3 millions de francs

Geroco a créé Ecowizz pour fournir aux
distributeursd’électricitéetdegazetàleurs
clients un site web capable de réduire de
plusde15%laconsommationd’énergieen
gérant des milliers de prises et de comp-
teurs intelligents ainsi que des thermos-
tats connectés. Après avoir convaincu des
partenaires comme les SIG et Romande
Energie, l’entreprises’internationaliseavec
descontratsavecVeoliaenFranceetGreen
EnergyOptions enGrande-Bretagne.
Contact: michael.dupertuis@ecowizz.net

Recommandé par Jean-Claude Biver

18 World Climate Credit
Montant recherché:
1 million de francs

Si lemarchéofficieldescréditscarboneest
encapilotade,celuidescréditscarbonesur
une base volontaire (l’achat de compen-
sation pour un vol en avion, par exemple)
atteint un chiffre d’affaires estimé à
400 millions de dollars. C’est sur ce seg-
ment que se situeMySollars. L’application
développéedepuisMorgespermetauxpar-
ticuliers commeauxentreprisesdegagner
des crédits carbone. Il lui faut atteindre un
important volume d’utilisateurs pour gé-
nérer des revenus.
Contact: miguel.molina@mysollars.com

19 Softcar
Montant recherché:
4 millions de francs

Fondée par des anciens de SwatchMobile,
Softcar a fait le pari non seulement de la
mobilité électriquemais aussi de l’utilisa-

tion massive de matériaux renouvelables.
L’entreprise a développé avec le groupe
Total unvéhicule à trois roues qui a évolué
vers une voiture urbaine à 4 places. Suite
à des crash tests positifs et à une levée de
fondsde15millionsauxquels ilenmanque
encore4, l’industrialisation,dansuneusine
piloteenSuisseetuneautreàShanghai,est
prête à débuter pour une commercialisa-
tion espérée dans un an.
Contact: François Vuille, vuille@softcar.ch

Recommandé par Pierre Chappaz et Fabrice

Delaye

20 GreenTEG
Montant recherché:
2 millions de francs

Notre environnement est plein de petites
quantités d’énergie qu’il devient possible
de moissonner. Sur la base de recherches
conduites à l’ETHZ, GreenTEG commer-
cialiseetdéveloppedesdispositifsélectro-
niques qui tirent leur électricité des varia-
tionsdetempérature. Il s’agitdetrèspetites
quantités d’électricité, mais elles suffisent
pouralimenterdesréseauxdecapteursqui
n’ont ainsi plus besoin de batteries ni de
filspour effectuer leurs relevés et les com-
muniquer. Rien que pour la technologie
thermoélectrique, ce marché est estimé à
1milliard de dollars d’ici à dix ans.
Contact: Wulf Glatz, info@greenTEG.com

21 Voltitude
Montant recherché:
500 000 francs

Il se vend chaque année 100 millions de
vélos dans le monde, dont un quart sont
électriques. C’est pour capter ce dernier
marchéémergent enEuropequeVoltitude
alancéleV1, leseulvéloélectriquequel’on
peut plier d’une main et en une seconde
afin de le ranger facilement. Fruit d’une
collaborationavecl’ECAL,cevéloauxroues
de scooter et équipé de freins à disque est
particulièrement adapté au manque d’es-
pacedans lesvilles.Pourgrandir,Voltitude
a besoin d’investir afin de se constituer un
stock et se faire connaître.
Contact: Eric Collombin,

contact@voltitude.com

Recommandé par Abir Oreibi et Pierre Chappaz

FRANÇOIS VUILLE,
MARC FREHNER
ET JEAN-LUC THULIEZ (CEO)
ESPÈRENT COMMERCIALISER
DANS UN AN LEUR VÉHICULE
SOFTCAR.
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25 SpirAlps
Montant recherché:
550 000 francs

Connuepoursespropriétésnutritionnelles,
lamicroalguespirulineestconsomméeha-
bituellement sous forme de pastilles. La
start-up valaisanne SpirAlps en a fait une
boissonfonctionnelle.Distribuéeenexclu-
sivitéenSuissepar lasociétéEmmiFrisch-
Service depuis septembre dernier, elle est
disponible dans une centaine de points de
vente, en test chez Manor, et sera bientôt
en vente sur leshop.ch. SpirAlps souhaite
investir pour développer lemarché suisse.
Contact: Yannick Lesbros, ylesbros@spiralps.ch

RecommandéparCarlosMoreira, Pierre

Chappaz, AndréaPfeifer et Abir Oreibi

26 Winterthur
Instruments
Montant recherché:
2 millions de francs

22 eSMART
Montant recherché:
1 million de francs

Spin-off de l’EPFL, eSMART a inventé un
système de domotique qui repose sur de
petits modules encastrables directement
derrière les prises et les interrupteurs afin
decontrôler,vialatransmissiond’informa-
tions sur le réseau électrique, les lumières
et le chauffageavecune tabletteouunpor-
table. Ce système équipera 250 logements
de l’écoquartier en constructionEikenott à
Gland.L’entreprisenégocie ledéploiement
de sa solutiondans l’ancien.
Contact: fabrizio.loconte@myesmart.com

23 Catecar
Montant recherché:
4 millions de francs

La Libellule conçue par Catecar est un vé-
hicule électrique hybride équipé d’un toit
solaire réalisé en collaboration avec le PV-
Lab de Neuchâtel. Il est doté d’un moteur
thermique miniaturisé dont une version
consommant un litre aux 100 km est en
développement à la Haute Ecole Arc. Le
modèle de l’entreprise repose sur la vente
de licences à des producteurs décentrali-
sés opérant de petites usines – la première
devrait démarrer ce printemps enTunisie.
Contact:

Henri-Philippe Sambuc, catecar@catecar.ch

Recommandé par Carlos Moreira et Abir Oreibi

24 CleanFizz
Montant recherché:
1,2 million de francs

Laneigeaunordetlesableausuddiminuent
les rendements des panneaux solaires.
CleanFizz a développé des électrodes qui
s’intègrent au verre pour créer des vagues
électrostatiques et rendre les panneauxau-
tonettoyants. Dans les grands parcs, le sur-
coût induit par cette technologie est large-
ment compensépar le coûtdes alternatives
existantes.CleanFizzestenpourparlersavec
de grands groupes verriers. Il lui faut inves-
tir dansdeséquipementspourpréparerdes
essais-pilotes et la commercialisation de sa
technologieauMoyen-Orient.
Contact: george.mckarris@cleanfizz.com

Recommandé par Jean-Claude Biver

L’applicationdepoudreoudeliquidesurun
produit (coating) est unmarché de plus de
50 milliards d’euros dans le monde et qui
mobilise 10 000 lignes de production rien
qu’en Europe. Spin-off de l’Université des
sciences appliquées de Zurich, Winterthur
Instrumentsabrevetéunetechnologiepour
mesurer la qualité de ces processus dans
des industries rendues sensibles tant aux
coûtsqu’à l’impactenvironnementaldeces
revêtements. Avec l’aide de ses partenaires
AkzoNobeletWagner, l’entrepriseentreen
phasedecommercialisation.
Contact: andor.bariska@winterthurinstruments.ch

27 Scientific Visual
Montant recherché:
600 000 francs

Plusde60%desmontressuissessontéqui-
pées de verres de qualité saphir. Lors de
la production, 15% des verres sont reje-
tés pour des défauts repérés après polis-
sage. Scientific Visual a mis au point des
liquides optiques qui détectent en amont
ces défauts, générant ainsi d’importantes
économies. Le procédé est actuellement
encapsulé dans un robot capable de véri-
fier 5000 verres par jour. Cette technolo-
gie a aussi le potentiel de s’appliquer dans
l’industrie des semi-conducteurs pour le
contrôledequalitédes ledsbleues.
Contact: Ivan.Orlov@scientificvisual.ch

28 PumpTire
Montant recherché:
1,5 million de francs

BenjaminKrempel,uningénieuraméricain
établi à Genève, a mis au point le premier
pneudevéloquiseregonfleenroulant.Une
valve collée sur la circonférence injecte de
l’air dans la chambre grâce à la pression du
pneu sur la route. Protégée par six brevets,
cette invention est partie à l’assaut dumar-
chédes900millionsdechambresàairven-
dueschaqueannéedanslemonde.Lefonds
decapital-risqueallemandGründerfondsa
investi 500000 euros dans l’entreprise, qui
cherche à compléter ce financement pour
développer ses prototypes avant le lance-
ment commercial en2014.
Contact:

Benjamin Krempel, bkrempel@pumptire.com

LE FONDS VENTURE KICK
Venture kick est un fonds de pré-amorçage
qui offre jusqu’à 130 000 francs aux
entrepreneurs issus des hautes Ecoles
suisses pour démarrer leur projet. Son
objectif est de doubler le nombre de spin-off
en accélérant le processus de création
d’entreprises et en rendant les start-up plus
attractives vis-à-vis d’investisseurs
professionnels.
Depuis son lancement en septembre 2007,
251 projets ont bénéficié d’un financement
pour un montant total de 9,39 millions de
francs, créant plus de 2000 emplois et
entraînant à sa suite un volume de
financement global de l’ordre de 360 millions.
ce fonds est soutenu par des donateurs
privés: Gebert Rüf Stiftung, Ernst Göhner
Stiftung, OPO-Stiftung, aVina Stiftung,
Fondation lombard Odier et Debiopharm
Group. la gestion opérationnelle est assurée
par l’iFJ institut für Jungunternehmen.
www.venturekick.ch
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29 JMC Lutherie
Montant recherché:
1,8 million de francs

MaîtreluthieràlavalléedeJoux,Jeanmichel
Capt s’est associé à la spécialistedumarke-
ting Céline Renaud pour créer une entre-
prise de luxe originale: une manufacture
d’enceintesacoustiquesenboisd’harmonie
etdesupportsderésonancepourmontresà
sonnerie et guitares. Son Soundboard – un
haut-parleur en épicéa – tire sa croissance
(+40% en 2012). L’entreprise cherche des
partenairespourse faireconnaître interna-
tionalement. Pour cela, elle a besoin d’in-
vestir et de s’appuyer sur un réseau de dis-
tributionexistant.
Contact: celine.renaud@jmclutherie.com

Recommandé par Pierre Chappaz

INTerNeT & MOBILe

30 BugBuster
Montant recherché:
1 million de francs

Quelque8millionsdedéveloppeursd’appli-
cationsdans lemondeconsacrent lamoitié
de leur tempsàtester leurs logicielspouren
déceler les bugs sans toujours les éliminer.
A l’EPFL,Olivier Crameri amis au point un
programmequi simule les comportements
desutilisateurspourautomatisercestestset
réduire d’un facteur 10 le temps à y consa-
crer.BugBustervientdelancercelogicielen
version bêta privée et compte une soixan-
tained’entreprisesintéressées.Ellecherche
desfondspourconstruireuneinfrastructure
adaptéeau lancement commercial.
Contact: olivier.crameri@bugbuster.com

Recommandé par Carlos Moreira et Abir Oreibi

31 Skeeble
Montant recherché:
500 000 francs

Beaucoup de PME, de boutiques, de pe-
tits lieux d’événements et d’indépendants
voudraient pouvoir développeruneappli-
cation mobile pour eux-mêmes ou leurs
clients mais sont rebutés par les prix des
agences. Skeeble a créé pour eux le do-it-
yourself de l’application mobile: une pla-
teforme internet pour créer et tester, sans
compétence informatique, une app et ne

DOSSIER INveSTIr DANS DeS STArT-UP

payer que lorsqu’elle est accessible depuis
l’AppStoreetGooglePlay.Conscientque le
volumeestnécessaireàsonsuccès,Skeeble
fait passer ce servicede2500 francspar an
à 50 francs parmois.
Contact: Xavier Bertschy:

xbertschy@skeeble.com

32 3db Technologies
Montant recherché:
900 000 francs

Les systèmes d’accès aux voitures sans clé
(une puce identifie le conducteur quand il
s’approchedesonvéhicule)segénéralisent
chez les constructeurs comme Toyota;
18 millions de nouveaux véhicules de-
vraient être équipés de ce systèmeKeyless
en 2016. Une équipe d’informaticiens de
l’ETHZ a cependant identifié une faille de
sécurité dans la technologie. Elle a créé
3db pour commercialiser une solution qui
la sécurise complètement. L’entreprise est
enpourparlersavecdesconstructeurspour
implémenter sa solution.
Contact: Boris Danev,

bdanev@3db-technologies.com

33 Koemei
Montant recherché:
1 million de francs

Koemei fait entrer dans le monde écono-
mique plus de huit ans de recherche sur
la reconnaissance vocale au sein de l’ins-
titut Idiap, de Martigny. Sa technologie
distingue simultanément les voix de plu-
sieurs orateurs et en transcrit les paroles
sous forme de textes, indexe ces derniers
et crée des sous-titres lorsqu’il s’agit de
vidéos. L’entreprise vient d’être sélection-
née par le géant de la formation en ligne
Udemyetdiversesuniversitésaméricaines
pourleurscours.Elleabesoindefondspour
grandirets’imposersurunmarchéestiméà
20milliardsdedollars dans lemondedont
3 rien que pour l’éducation.
Contact: temitope.ola@gmail.com

Recommandé par Abir Oreibi et Jean-Claude Biver

34 Aicue
Montant recherché:
1,2 million de francs

Aicue a développé une solution de mon-

tage de clips vidéo personnalisés à par-
tir d’une plateforme sur internet. Gratuite
dans sa version de base et payante à partir
dumomentoùl’onutilisesesfonctionnali-
tésavancées, lacommercialisationdecette
applicationestprévuepourlasecondepar-
tie de l’année.
Contact: danil.korchagin@aicue.com

Recommandé par Carlos Moreira

35 Nhumi Technologies
Montant recherché:
2 millions de francs

Faute de standard, les données informa-
tiques restent sous-employées dans le
monde de la santé. Chez IBM puis avec la
créationduspin-offNhumi,AndréElisseeff
etUlfHolmNielsendéveloppentdesoutils
informatiquespour lagestiondesdonnées
du patient chez les médecins, conseillent
lescliniciensdespharmasdanscedomaine
et surtout offrent aux patients la plate-
forme Healthcorpus en mode basique ou
premiumpour stocker et gérer facilement
leurs informationsmédicales.
Contact: André Elisseeff, andre@nhumi.com

36 AgriCircle
Montant recherché:
500 000 francs

Les agriculteurs ont l’habitude de vendre
leurs produits via des coopératives.
AgriCircle leur propose l’achat groupé des
semences, fertilisantsetproduitsphytosa-
nitairesviaunecommunauté internetavec
des rabais estimés entre 10 et 20%. Créée
parPeterFröhlich,unjeuneagriculteurqui
a aussi un MBA de Saint-Gall, cette plate-
forme d’achat collaboratif et d’informa-
tions ciblées servira à collecter d’énormes
quantitésdedonnéespourlesrevendreaux
Syngenta, Bayer et autre John Deere, mais
aussi à terme auxmarchés financiers.
Contact: Peter Fröhlich, peter@agricircle.com

Recommandé par Fabrice Delaye

37 Faceshift
Montant recherché:
500 000 francs

Faceshiftcommercialisedepuisnovembre
dernierunetechnologiedéveloppéeàl’EP-
FL pour animer, en temps réel, le visage
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RaDiOGRaPhiE DES STaRT-UP hElVÉTiQUES

462,7LES CINQ PLUS GROSSES LEVÉES DE FONDS EN MILLIONS DE FRANCS DE 2012

Source: Startupticker et EPFL A3

LES PROS SE RETIRENT DE L'AMORÇAGE
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VC Start-up
Financement en capital-risque
des phases de développement
et de maturité des start-up.

VC Seed
Financement en capital-risque
des phases de démarrage des
start-up.

Business angels
Financement par des business
angels des phases de
démarrage des start-up.

90% des fondateurs
de start-up
en Suisse ont un master

60% sont d'origine
helvétique.

631 START-UP CRÉÉES EN SUISSE
DEPUIS CINQ ANS
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Millions de francs. En 2012,
67 start-up suisses ont levé
ce total de fonds auprès des
investisseurs en capital-risque
selon Startupticker.
Ce chiffre tient bien la comparai-
son avec l’Allemagne, où la même
année les start-up ont levé un total
de 690 millions d’euros sous forme
de capital-risque.
Toutefois, en Suisse, l’essentiel
des investissements s’est porté
sur des start-up déjà matures
alors que celles en phase
de démarrage n’ont récolté que
45,8 millions de francs et celles en
phase d’amorçage que 1,1 million.
Ce qui illustre la difficulté à
financer la création de nouvelles
start-up qui prévaut en Suisse. Et
c’est encore plus difficile pour les
entreprises qui ne sont pas dans
l’internet ou les sciences de la vie.
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Depuis la crise financière, les fonds de capital-risque ont considérablement réduit (-50%) leurs investissements dans les phases
de démarrage des start-ups. les business angels, des individus agissant à titre privé, ont pris le relais.
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des avatars des mondes virtuels tels que
les jeux Call of Duty ou World of Warcraft,
et potentiellement demain les réseaux so-
ciaux. Une webcam capture les mouve-
ments et les expressionsduvisagede l’uti-
lisateur et les transcrit sur son personnage
virtuel.Entestdansdifférentsstudios,cette
technologiedemanded’autresdéveloppe-
ments afin d’être intégrée facilement dans
des applications existantes.
Contact: thibaut.weise@faceshift.com

38 42matters
Montant recherché:
1 million de francs

42matters a lancé, fin 2011 puis en sep-
tembredernier,deuxoutilsquipermettent
de découvrir des applications sur la base
des recommandations de ses réseaux so-
ciauxoudelistescrééespardesutilisateurs
tiers dans la jungle du système Android.
AppAware et Playboard ont attiré plus de
100 000 utilisateurs actifs. L’entreprise ti-
rant ses revenus de la promotion d’appli-
cations, elle doit investir pour faire croître
cette base.
Contact: Andrea Girardello,

andrea@appaware.com

Recommandé par Carlos Moreira

39 Klewel
Montant recherché:
300 000 francs

Sur la base de recherches à l’institut Idiap,
Klewel a inventé le procès-verbal 2.0. Sa
solution capture l’ensemble des informa-
tions liées à des présentations (images,
voix, «slides») puis les classe et les diffuse
sur le web afin de les rendre interactives.
Klewel a rapidement séduit des clients
comme l’Unicef et Nestlé. Elle multiplie
les accordsavec les entreprises, les centres
decongrès, lesorganisateursd’événements
etmêmelesconseilsd’élusmaisdoit inves-
tir pour s’internationaliser.
Contact: mael.guillemot@klewel.com

Recommandé par Abir Oreibi

40 TrekkSoft
Montant recherché:
2 millions de francs

SelonleconsultantPhoCusWright, lemar-

ché du trekking représente 80 milliards
de dollars par an dans le monde. Sur ce
segment, TrekkSoft a construit un site de
booking qui a généré un chiffre d’affaires
de 5 millions de francs l’an dernier pour
la centaine de tour operators qui y pro-
posent leurs randonnées, safaris et autre
varappe. Avec une commission brute de
6%sur chaquevente, elle doitmaintenant
investir dans lemarketingpour consolider
son leadership.
Contact: Philippe Willi, philippe@trekksoft.com

Recommandé par Andréa Pfeifer

41 Quantesys
Montant recherché:
2,5 millions de francs

Après vingt ans d’expérience dans le
secteur bancaire, Nader Erfani a fondé
Quantesyspour introduire lafinancecom-
portementale(tenantcomptedusentiment
des investisseurs) dansdesmodèles infor-
matisés d’investissement. Son algorithme,
qui se décline sous la forme d’un «cock-
pit» internet plutôt destiné aux profes-
sionnelsetd’uneapplicationmobilegrand
public, identifie des informations sur la
psychologiedesinvestisseursàproposd’un
actif et en extrait une suggestion qui va

souvent contre le consensus avant qu’il ne
change.
Contact: Nader Erfani, nerfani@quantesys.com

42 Memoways
Montant recherché:
150 000 francs

Dans le cadre de ses études postgrades en
cinéma, Ulrich Fischer a développé des
logiciels qui associent du contenu audio-
visuelpuisédansdesarchives à l’itinéraire
individuel et géolocalisé du propriétaire
d’unsmartphone.L’utilisateura lapossibi-
litédemettredesfiltrespourpersonnaliser
la narration associée à chaque itinéraire,
comme une promenade au hasard de la
GenèvefinancièreouduMilande lamode.
Memoways vise le lancement de cette ap-
plication gratuite cet été avec un modèle
freemiumpoursesutilisateursprostelsque
musées, villes ou régions.
Contact: ulrich.fischer@memoways.com

Recommandé par Carlos Moreira et Abir Oreibi

43 Origondo
Montant recherché:
250 000 francs

C’est endéveloppant sonentreprisedesacs
à dos high-tech Seizpacks que Marco Seiz
a découvert la force du crowdsourcing, soit
de l’externalisation de certaines fonctions
del’entreprise,commelacomptabilitéoule
design,àune«fouledeprofessionnels»mis
enconcurrence.Ducoup, il a l’idéedecréer
laplateformed’appeld’offresOrigondoafin
que les PME comme les individus puissent
poster leurs projets ou offrir leurs services
toutensécurisantlafacturation.L’entreprise
zurichoise a obtenu sa certificationd’inter-
médiairefinancier en2012etvise l’Europe.
Contact: marco.seiz@origondo.com

Recommandé par Carlos Moreira & Abir Oreibi

44 Mirasense
Montant recherché:
3 millions de francs

Mirasense a développé Scandit, une tech-
nologie de lecture des codes-barres des
produits à partir de la caméra d’un télé-
phone portable, même de faible qualité.
L’entreprise a construit en parallèle une
base de données de 25millions de produits

DOSSIER INveSTIr DANS DeS STArT-UP

UNE PLATEFORME POUR L’INFO
Dédié à la promotion des start-up suisses, le
site startup.ch leur offre la possibilité de se
présenter à l’écosystème entrepreneurial et
d’entrer en contact avec des experts et des
investisseurs. Les start-up acceptées sur la
plate-forme et ayant moins de cinq ans sont
éligibles au prix Top 100 Startup Awards qui
liste chaque année les 100 start-up suisses
les plus prometteuses, choisies par
100experts de la scène entrepreneuriale
suisse. Startup.ch est opéré par l‘IfJ Institut
für Jungunternehmen en partenariat avec
l‘OSeC (le centre de compétence de la
promotion du commerce extérieur suisse),
l’Association des investisseurs en private
equity (Seca), la «Handelszeitung» et la
Gebert rüf Stiftung.
Informations: www.startup.ch
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afinqueleconsommateurpuisseobtenirles
informations sur la composition, l’origine
ou le prix de l’article scanné. Son modèle
consisteàvendresous licencecette techno-
logie àdes centainesdedéveloppeursd’ap-
plications et à revendre ses données ano-
nymesàdegrandsdistributeurs.
Contact: Christof Roduner, info@scandit.com

Recommandé par Andréa Pfeifer et Abir Oreibi

45 KeyLemon
Montant recherché:
2,7 millions de francs

Spin-off de l’institut Idiap, KeyLemon a
créé un logiciel pour accéder à sa session
Windows ouMac via la reconnaissance fa-
ciale. Depuis son lancement en 2009, cette
application a été téléchargée des millions
de fois et l’entrepriseadesaccordsavecdes
fabricantsdePC,commeFujitsu,qui lapré-
installent sur leurs matériels. Elle licencie
également sa technologie via la plateforme
de développement d’applications d’Intel
afin de l’intégrer dans des solutions infor-
matiques existantes, par exemple pour au-
thentifieruncandidatàunexamenenligne.
Contact: Gilles Florey, gilles@keylemon.com

Recommandé par Abir Oreibi

46 inZair
Montant recherché:
500 000 francs

De Genève, InZair réinvente le SMS en lui
ajoutant la géolocalisation. Sa technologie
permetdelaisserunmessage, leZMS,quine
sera livré que si le propriétaire d’un certain
numéro de portable entre dans une zone
prédéterminée par l’expéditeur et/ou à une
heure choisie. Disponible sur l’App Store
comme surAndroid, l’application intéresse
lesmarques,àcommencerparungranddis-
tributeurromandquis’apprêteàladéployer
pour sespromotions.
Contact: nourredine.rouibah@inzair.com

Recommandé par Fabrice Delaye

ÉlEcTROniQUE

47 RAPT Touch
Montant recherché:
10 millions de francs

Les technologies tactiles connaissent un

succès sans précédent, mais les senseurs
capacitifs qui équipent smartphones et
tablettes deviennent trop chers lorsque
les écrans grandissent. A Lausanne, RAPT
Touch, une entreprise pilotée par des an-
ciens de Logitech, peaufine une technolo-
gie tactile sur la base d’une émission d’in-
frarouge destinée à équiper les écrans de
10 pouces et plus rendus compatibles au
tactile parWindows 8. En discussion avec
de grands fabricants, l’entreprise doit em-
baucherdes ingénieurspour industrialiser
ses process avant un lancement en 2014.
Contact: Jean-Claude Etter, jc@rapttouch.com

Recommandé par Abir Oreibi, Andréa Pfeifer

et Fabrice Delaye

48 Tabrasco
Montant recherché:
5 millions de francs

Fondéeparuneéquipede six ingénieurs et
trois experts du sport, Tabrasco a breveté
un système confortable et facile à utiliser
pourmesurer le rythme cardiaque à partir
des variations de la couleur du corps. En
septembre 2012, la start-up d’Yverdon a
fait sa première apparition à la télévision
en transmettant le rythme cardiaque des
finalistes de la Coupe du monde de tir à
l’arc à Tokyo. Ses premières séries indus-
trielles sortent ce trimestre. Elle cherche
des fonds pour conquérir un marché es-
timé à 2,5 milliards de francs en mettant
en place un réseau de distribution et en
déclinant ses produits pour chaque sport.
Contact:

anne.baylon@tabrasco.com

49 Secu4
Montant recherché:
1,5 million de francs

La start-up sierroise a développéune tech-
nologie qui permet àunobjet (bagage, por-
tefeuille,laptop)équipéd’unepetitecartede
se connecter via Bluetooth à un téléphone.
Dès qu’une distance paramétrable jusqu’à
30 mètres s’installe entre l’objet et le télé-
phone,unealarmesedéclencheafind’évi-
terunvolouunoubli.Enphasededévelop-
pementavecleCSEMpourd’autresapplica-
tions (enfants, animaux domestiques…) et
pour plus de miniaturisation, Secu4 a déjà
misenplaceunréseaudedistributeursglo-
bauxetnégocie avecdesmaroquiniers.
Contact:

ralph.rimet@secu4.com

Recommandé par Fabrice Delaye

50 L.E.S.S.
Montant recherché:
4,2 millions de francs

Laplupart des écransdemandentun rétro-
éclairageàbasede ledsdont laconsomma-
tion et le prix augmentent drastiquement
aveclatailleetlaqualitéderésolution.Spin-
off de l’EPFL, L.E.S.S. a developpé un sys-
tèmederétroéclairagedanslequeluneseule
fibrenanostructuréedelatailled’uncheveu
humainremplaceunecentainedeleds.Cela
permet la conception d’écrans plus fins et
moins gourmands en énergie, au point que
la vitesse du processeur peut être doublée
avec lamêmebatterie.
Contact:

yann.tissot@less-optics.com

ANNE BAYLON
ET XAVIER VEUTHEY (CEO)

ENTENDENT LANCER
TABRASCO SUR UN MARCHÉ

ESTIMÉ À 2,5 MILLIARDS
DE FRANCS.


