ECONOMIE

Et le capitaine de I’équipe
nationale est... Koemei

START-UP Temitope Ola,

patron de la société

de Martigny spécialisée dans

la reconnaissance vocale,
portera le brassard de la «Nati>>
des jeunes entrepreneurs qui

se rendent en juin a Boston pour
développer leur savoir-faire
entrepreneurial et commercial.

«Je comprends pourquoi les Miss
pleurent quand elles recoivent leur
couronne». Et il rit. L’ceil rivé sur son
brassard rouge. Car Temitope Ola est le
capitaine de I’équipe nationale suisse
des start-up 2011 sélectionnée par Ven-
turelab, le programme de soutien aux
start-up de la Commission fédérale
pour la technologie et l’innovation
(CTI). 11 a remporté jeudi le concours
d’«elevator pitches» des venture lea-
ders. En une minute et demie et un slide
de présentation, il est ainsi parvenu a
convaincre qu’il méritait d’étre le pri-
mus inter pares de la cohorte des jeunes
entrepreneurs qui s’envolera le 7 juin
pour Boston.

Temitope Ola n’en est pas a sa pre-
miére entreprise, lui qui a déja tenté
I’aventure avec une structure dans la
santé a Geneve et des banques actives
dans la microfinance en Afrique. Entre-
preneur dans 1’ame, il est aujourd’hui
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Le nombre de venture leaders, de jeunes
entrepreneurs suisses diment sélectionnés qui
constituent I'équipe nationale suisse des start-up.

chargé de commercialiser une technolo-
gie développée notamment dansle cadre
de I'institut de recherches IDIAP a Mar-
tigny. Une technologie qui permet dere-
transcrire &4 moindres cofits des discus-
sions entre plusieurs interlocuteurs, des
conférences, etc. C’est ainsi que l’an
dernier est née Koemei. Bien que pas en-
core totalement finalisé, le savoir-faire
de la start-up octodurienne en matiére
de reconnaissance vocale suscite déja
beaucoup d’intérét, notamment au sein
de plusieurs hautes écoles suisses. Et
jeudi, en quelques mots prononcés et
projetés simultanément sur son slide,
Temitope Ola a convaincu. Il espére réi-
térer I’exercice de I’autre coté de 1’At-
lantique. Lorsqu’il s’agira de séduire de
potentiels investisseurs ou clients amé-
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Temitope Ola est a la téte de la start-up
Koemei, qui permet de retranscrire une
conversation a plusieurs intervenants. or

ricains. Car le voyage a Boston n’est pas
unsimple voyage d’agrément. Loindela.

Des aides bienvenues
Avant le départ, précise Jordi Montser-
rat, directeur romand de Venturelab,
«chaque participant doit s’assurer d’au
moins trois a cinq rendez-vous fixes».
De son c6té, la structure organise aussi
desrencontres. Le but étant de «renfor-
cer leur savoir-faire commercial et en-
trepreneurial». Nicolas Durand, CEO
d’Abionic - start-up qui développe une
nouvelle plate-forme de diagnostic pour
les allergies -, était cocapitainel’an der-
nier. Il anotamment apprécié le contact
avec le monde ameéricain de la start-up.
«J’ai compris pourquoi un an la-bas
équivaut a trois ans ici. Ils n’ont pas be-
soin de passer du temps a convaincre.
Tout le monde part du principe que c’est
possiblex. Et d’ajouter: «Cela ne signi-
fie pas pour autant que c’est plus facile
1a-bas. Nous avons la chance, en Suisse,
de bénéficier de toutes sortes d’aides» .

La compétition de jeudi a en outre dé-
signé deux assistants capitaines: Domi-
nik Lysek de Credentis, une société ar-
govienne qui développe une solution ré-
volutionnaire pour le traitement des
dents cariées (il nous promet de nous
faire oublier le bruit de la fraise...), et Ri-
cardo Beira de DistalMotion, une jeune
pousse vaudoise qui propose un instru-
ment chirurgical peu invasif pour les in-
terventions dans la cavité abdominale.
Technologie médicale et technologie de
I'information, les lauréats dujour repré-
sentent bien la vingtaine de start-up sé-
lectionnée. Les plus prometteuses du
pays. La «Nati» de I’innovation.
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