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Contférences retranscrites
automatiquement

KOEMEL. La start-up
valaisanne développe
des systémes

de reconnaissance vocale
pour entreprise

sur réseau cloud.

Koemei développe des solutions
de reconnaissance vocale, qui per-
mettent 4 un logiciel d’interpré-
ter et de retranscrire les conversa-
tions. La valeur ajoutée du logiciel
développé par la jeune pousse va-
laisanne consiste a pouvoir tenir
des conversations avec plusieurs
interlocuteurs. Le logiciel est en-
core en phase de test beta public.
Il devrait toutefois étre mis sur
le marché au mois de juin.

D’ici mi-mai, le co-créateur et
CEO du concept Koeimei, Temi-
tope Ola espére lever 400.000
francs, qui viennent s’ajouter au
200.000 francs réunis depuis la
création de I'entreprise en 2007.
«Nous visons le million d’icila fin
de I'année», ajoute-t-il.
Doctorant technologie de I'infor-
mation, le créateur Koeimei a
passé plus de huit ans sur ce pro-
jet, développé collaboration avec
I'IDIEP organisme de soutien
pour la technologie et les médias
de la Confédération et AMIDA,
programme affilié a la commis-
sion européenne. «Nous avons
retiré un morceau clé du pro-
gramme afin de le commercia-
liser», précise-t-il.

Sa stratégie de distribution
consiste & proposer son logiciel de
transcription vocale aux entrepti-
ses, aux institutions et aux établis-
sements d’éducation. «D’ici
2015,90% de tout ce qui se trou-
vera sur Internet sera sous forme
de vidéo. Nous proposons égale-

ment a de grands groupes de ré-
pertorier toute cette information».
Le déploiement commercial se fera
sous trois formes. «Le cloud estune
option moins onéreuse et moins
gourmande en termes de capacité
de stockage, cependant plusieurs
entreprises ou organismes gouver-
nementaux, notamment la police,
évoquent l'importance dela confi-
dentialité des données». Temitope
Ola propose donc aux institutions
capables de mettre le prix, 'archi-
vage de leurs données sur un ser-
veur totalement privé.

Une offre moitié cloud, moitié
privée est également disponible.
«Ce systéme consiste a stocker
toutes les données du client sur
un serveur privé et de gérer tout
ce qui concerne le décodage de
l'information sur le réseau cloud».
Et finalement, Koemei propose le
logiciel avec réseau de base, qui
grace au cloud rivalise avec les sys-
témes existants sur le marché.
Plusieurs partenariats de distri-
bution ont par ailleurs déja été
conclus, notamment aupreés d’uni-
versités locales. «Pour les partena-
riats clés au sein de I'industrie,
nous avons des accords avec VI-
DIYO et Adobe connect».
L'objectif de la start-up est de do-
miner le marché en partant de-
puis la Suisse cette année. Temi-
tope Ola espére atteindre un
chiffre d’affaires de 10 millions de
francs d’ici 2014.

LE LOGICIEL EST
ENCORE EN PHASE

DE TEST BETA PUBLIC.
IL DEVRAIT TOUTEFOIS
ETRE MIS SUR

LE MARCHE AU MOIS
DE JUIN.



