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ECONOMIES D’ENERGIE P Geroco S.A., une entreprise martigneraine, a
mis au point une prise intelligente qui aide a maitriser I'énergie a domicile.

Une simple clef USB relie I'ordinateur a I'Ecowizz.
Facilité d’'usage et économies garanties. Le NouveLLisTE

PIERRE MAYORAZ

On ne plaisante plus avec la
consommation  énergétique.
Les électriciens annoncent une
pénurie a 'horizon 2030. Une
ou plusieurs nouvelles centra-
les nucléaires pointent le bout
de leur nez alors que les pou-
voirs publics tardent a donner
des moyens supplémentaires
aux nouvelles énergies renou-
velables. Quelle que soit la voix
choisie, un kilowattheure éco-
nomisé ne devra jamais rien a
personne. Les trois fondateurs
de Geroco S.A. I'ont bien com-
pris il y quelques années déja.
En 2008, ils se réunissent au-
tour d'une idée commune,
maitriser la consommation
électrique  domestique au
moyen d'un systeme pratique
et bon marché. En 2009, ils fon-
dent Geroco S.A. pour y parve-
nir a travers la mise au point
d’'une prise électrique qu’ils
qualifient d’intelligente. Au-
jourd’hui, l'entreprise compte
dix collaborateurs et vient
d’emménager dans ses nou-
veaux locaux martignerains.
Depuis le début du mois de no-
vembre, I'Ecowizz, du nom de
leur invention, commence a
conquérir le marché suisse.

Simple

Michaél Dupertuis, respon-
sable du développement stra-
tégique, Vincent Balegno, res-
ponsable ventes et marketing,
et Eric Nussbaum, responsable
du développement technique
ainsi que leur partenaire ALRO
Communication S.A., ont uni
cinquante ans d’expérience en
électronique, informatique,
analyse énergétique des bati-
ments et autres spécialisations
en systemes de mesure pour
créer la solution Ecowizz.
Celle-ci se fonde sur une prise
électrique couplée a un proces-
seur qui mesure la consomma-
tion électrique et la transmet
via un petit émetteur a une clef
USB branchée sur un ordina-
teur, le tout pour une consom-
mation infime.

On peut visualiser en temps
réel sur 'écran ce que 'on con-
somme, paramétré en francs,
kilowattheures ou équivalents

CO?. Prise de conscience garan-
tie de son empreinte électrique.

LEcowizz se présente sous
la forme d’'un petit boitier du-
quel partent deux cables termi-
nés chacun par une prise ordi-
naire. Lune se branche sur le

secteur, I'autre, sur 'appareil a
desservir ou, mieux, sur un
multiprises qui approvisionne
plusieurs machines. Cette facili-
té d’utilisation trouve place
dans une forme esthétique
connotée d'un logo vert sym-
bole de la marque et de ses am-
bitions écologiques.

Efficace et rentable

LEcowizz  détecte les
veilles, les fameux «stand by» si
décriés. 1l enclenche et déclen-
che les appareils automatique-
ment selon la programmation
choisie a partir de 'ordinateur.
Il mesure aussi la température
ambiante. Cerise sur le gateau, il
envoie des conseils a I'utilisa-
teur pour optimiser sa con-
sommation.

Les deux tiers de la popula-
tion suisse se soucient d’envi-
ronnement, selon un sondage
d’Alpig qu'on ne peut soup-
conner de courir sous la cou-
leur des extrémistes verts.
LEcowizz s’adresse a eux.

Pour 249 francs, ils recoi-
vent deux prises intelligentes,
une clef USB et l'acces a leur
compte personnalisé sur le site
ecowizz.net qui recense les
multiples possibilités d’écono-
mies réalisables avec 'Ecowizz.
«Une utilisation correcte de no-
tre matériel dans un ménage or-
dinaire permet un amortisse-
ment en deux ans», promet
Vincent Balegno, directeur
commercial. LEcowizz est dis-

ponible uniquement par l'in-
ternet, www.ecowizz.net.

Histoire et avenir

«Une utilisation
correcte de I’Ecowizz
permet de I'amortir
en deux ansy»

VINCENT BALEGNO
RESPONSABLE VENTES ET MARKETING
DE GEROCO SA
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la production électronique, fa- .
brique le coeur de la prise intel- :
ligente. «Ecowizz ne dépend pas
de techniques nouvelles mais
exige une grande précision de :
travail et une fiabilité que l'en- :

treprise  genevoise  pouvait
mieux nous garantir qu'un fa-
bricant étranger», explique Vin-
cent Balegno.

Les ateliers Saint-Hubert de
Sion et Monthey assurent 'as-
semblage et le conditionne-
ment de la prise. Geroco comp-
te vendre 25 000 a 30 000
Ecowizz en 2011. Elle travaille a
des évolutions de son inven-
tion, notamment un relais di-
rect avec I'ordinateur a travers
le modem et un pilotage a dis-
tance par iPhone.

Pour en savoir plus, www.ecowizz.net,
www.geroco.ch
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Ecowizz créée
par Geroco.
L'équipe di-
rigeante

:{

PUBLICITE

de Geroco a con-
vaincu d'autres in-
vestisseurs privés
en multipliant les
contacts par l'inter-
médiaire de Capital
Proximité, plate-
forme de rencontres
entre entrepreneurs
etinvestisseurs.

Elue parmi les dix
meilleures start-up
européennes par la
banque Intesa Sao
Paulo (top 10
Europe), Geroco de-
vient I'un des fleu-
rons de l'efficacité
énergétique suisse.
Ses activités sont
d'ailleurs totale-
ment en phase avec
le nouveau
Masterplan
Cleantech du
Conseil fédéral, qui
poursuit le double
objectif de la so-
ciété 22000
watts et de
I'inno-

vation \
enSuisse.
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